
 

Workshopreihe 2007/2008 

Inhalt Workshop Referent/in Ort Termin Uhrzeit Teiln.-
anzahl 

Vom Wahren Schönen 
und Guten – PR- und 
Pressearbeit für 
Wissenschaftler und 
Jungunternehmer 

PR- und Pressearbeit: 
 Wie und wann soll die 

Öffentlichkeit informiert 
werden? 

 Wie wird man selbst und sein 
Produkt bekannter 

 Wie kann man 
Kommunikation steuern? 

 Möglichkeiten und Grenzen 
anhand von aktuellen 
Beispiele 

Hilde Weeg, freie 
Journalistin 

Friedrich-Schiller-
Universität Jena, 
Carl-Zeiss-Str. 3, 
Raum 306 

08.11.2007 17.00-
19.00 

30 

Wie schütze ich meine 
Erfindung? 

 Patente 
 Gebrauchsmuster 
 Geschmacksmuster 

Patentanwalt 
Volkmar Kruspig, 
Kanzlei Meissner, 
Bolte & Partner 
Gera 

Gründerwerkstatt 
neudeli 
Helmholtzstr. 15 
Weimar 

15.11.2007 17.00-
20.00 

20 

Durchblick im 
Rechtsdschungel! 

Wirtschaftsrecht: 
 Die Wahl der richtigen 

Unternehmensform 
 Was sollte im Gesellschafts-

vertrag stehen, wer haftet und 
wie funktionieren die 
Gesellschaften? 

 Welche steuerrechtlichen 
Aspekte sind zu beachten? 

 Entscheidungskriterien für 
Unternehmensgründer 

 Was ist bei der Gründung 
einer GmbH zu beachten? 

Rechtsanwalt 
Thomas Dahmen, 
Kanzlei Dahmen 
& Unger 

Gründerwerkstatt 
neudeli 
Helmholtzstr. 15 
Weimar 

22.11.2007 17.00-
20.00 

20 

Marktrecherche und -
analyse 

 Datenerhebungsmethoden 
und -instrumente für Markt-
/Wettbewerbs- und 
Kundenstruktur 

 Marktbewertungsmethoden 
 SWOT-Analyse 
 Alleinstellungsmerkmal 
 Marktbeschreibung/-

segmente 
 Zielgruppen 

Dr. Merle Fuchs, 
Technologiekonto
r Gera 

Friedrich-Schiller-
Universität Jena , 
Rosensäle, 
Kleiner Saal, 
Fürstengraben 
27, Jena 

29.11.2007 17.00-
19.30 

25 

Networking – Durch 
Kontakte Perspektiven 
schaffen 

 Basics des Networking: Der 
Aufbau der Kontakte  

 Netzwerk-Pflege: Die Do's und 
Don'ts des Netzwerkens  

 Netzwerk Uni: Welche 
Kontakte und Gremien sind 
wichtig?  

 Networking als Investition: 
Nutzen versus Aufwand  

 Smalltalk als Eisbrecher: 
Souverän ins Gespräch 
kommen  

 Networking: Meine nächsten 
Schritte 

Dr. Simon Golin, 
Golin 
Wissenschaftsma
nagement, 
Hamburg 

Friedrich-Schiller-
Universität Jena ; 
Accouchierhaus, 
Jenerstr. 8 

01.12.2007 9.00-
16.00 

16 

Marketing und Vertrieb  Produktbeschreibung 
 Präsentation von Produkt und 

Unternehmen 
 Grundlagen des 

Vertriebsprozesses 
 Marketingstrategie 
 Budgetplanung 
 Praktisches Controlling 

Dr. Merle Fuchs, 
Technologiekonto
r Gera 

Friedrich-Schiller-
Universität Jena , 
Rosensäle, 
Kleiner Saal, 
Fürstengraben 
27, Jena 

06.12.2007 17.00-
19.30 

25 



 

Termine: immer Donnerstag ab 17.00 Uhr außer am 1.12.2007 

 

 

Anmeldungen bei: 

Thomas Wagner 

Bauhaus-Universität Weimar 
Gründerwerkstatt neudeli 
Helmholtzstr. 15 
99425 Weimar 
  
Tel.: 0 36 43 / 58 39 27 
Fax: 0 36 43 / 58 39 21 
wagner@neudeli.net 
www.neudeli.net 
  

 

 

 

Guerilla-Marketing  Einführung ins Guerilla-
Marketing 

 Konzeption von 
kostengünstigen 
Marketingstrategien für 
StartUps 

Felix Holzapfel, 
conceptbakery 
GmbH & Co. KG, 
Köln  

Gründerwerkstatt 
neudeli 
Helmholtzstr. 15 
Weimar 

13.12.2007 17.00-
20.00 

20 

Nicht nur technisch fit: 
Marketing für IT-
Unternehmen 

 Grundlagen 
 Marketingziele 
 Marketingstrategien 
 Marketing-Mix 

Christian 
Wewezow, 
Clockwise 
Consulting GmbH, 
Jena 

Friedrich-Schiller-
Universität Jena , 
Rosensäle, 
Kleiner Saal, 
Fürstengraben 
27, Jena 

10.01.2007 17.00-
20.00 

30 

Aus Details Argumente 
machen: 
Unternehmenskommun
ikation für 
Existenzgründer 

 Unternehmenskommunikation 
 Public Relations 
 Werbung 
 PR- und Werbekonzeption 

Christian 
Wewezow, 
Clockwise 
Consulting GmbH, 
Jena Cockwise 
Consulting 

Gründerwerkstatt 
neudeli 
Helmholtzstr. 15 
Weimar 

17.01.2007 17.00-
20.00 

20-25 


